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Muovitietoinen
Meltex Oy:n asiakaslehti 2014

Uusia tuulia

akennustarvike- ja LVI-alan kauppa on Suomessa murrosvaiheessa monesta
Rsyyst('i. Ensinndkin tuotetietoa kuten hyvdksyntdtodistuksia, sertifikaatteja,
vaatimuksenmukaisuustodistuksia ja CE-merkint6jd on tuotteille laajemmin ja
ilahduttavan usein meiltd niitd jo pyyddttekin. Toisaalta tekniikan, kuten LVI- tekniikka,
osuus rakennustyémaan kokonaisuudesta on vuosi vuodelta
suurempi osin jo mddrdyksien kehittymisen myotd. Kolmas tdrked
seikka on se, ettd tydmaiden tdhdnkin asti kiredt aikataulut ovat
edelleen olleet kiristymddn pdin.

Nama kaikki muutokset ovat tehneet tilaa uudentyyppiselle
toimintatavalle my6s tukkukaupassa. Me muovitietoiset meltex|diset
olemme tehneet tdstd omat asiakasldhtoiset johtopddtoksemme ja
pddttaneet kehittdd oman toimintatapamme. Ammennamme hyviksi
havaituista perinteisistd toimintatavoista ja lisddmme joukkoon
uutta. Satsaamme omaan valmistukseen, sitd tukevaan
maahantuontiin ja tasmadlliseen logistiikkaan. Lisdksi
olemme panostaneet ja panostamme henkiléstémme osaamisen
laatuun. Ammattitaitoiset myyjamme kykenevdt helpottamaan
ty6taakkaanne kokoamalla toimitettavat tuotteet pelkkien
piirustusten avulla. Tdma on tuotannollisen yhtion modernia
tukkukauppapalvelua jos mika!

Kuluva vuosi on meille tdrked siksi, ettd nyt voimme todeta Meltexin olevan aidosti
valtakunnallisesti palveleva yritys. Viime vuonna avasimme myymalamme Kuopiossa,
tdnd vuonna on Turun vuoro. Tatd lukiessasi Turun myymadald on jo viettdnyt avajaisiaan
monien turkulaisten hyvin tunteman puutavaraliikkeen entisissd ehostetuissa
tiloissa. Turun myymdaldssa palvelevat meltexldiset ovat hekin useimmille turkulaisille
rakennusalan ammattilaisille entuudestaan tuttuja.

Turussa, kuten muissakin Meltex-myymdaldissa, on laajan tuotesortimentin
mahdollistaman palvelun lisgksi oma erityistehtdvansd. Turun toimipiste toimii Meltexin
ilmanvaihtotuotteiden kokoonpanopaikkana. Jyvdskyldn ja Kaivokselan toimipisteet
toimivat keskusvarastoina. Lisdksi kaikki Meltex-myymdlat kautta Suomen tdydentavat
toistensa kiiretarpeita. Jos jollakin alueella on dkillinen tavallista suurempi tarve jostakin
varastoitavasta tuotteesta, pikainen logistiikka takaa sen, ettd mahdolliset lisatarpeet
tdyttyvat minimiajassa. Lisdksi ammattitaitoiset kuljettajamme huolehtivat siitd, ettd
tieto asiakkaalle kulkee reaaliajassa aina, kun se on tarpeen.

Uusia tuulia tarvitaan ja niitd on tarjolla - puhalletaan yhdessa!
Hyvid lukuhetkid toivottaen

Antti Kuukkanen

myynti- ja markkinointijohtaja
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huipulla

MX-ilmanvaihtotuotteet viimeistelevat
poistoilmanvaihdon tehokkaasti ja
tyylista tinkimatta.

» Kattolapiviennit jyrkille katoille
» Huippuimurit eri teholuokissa
» Poisto- ja tuuletusputket

» Tuuletuspaalut

Kuusi syyta valita MX-ilmanvaihtotuotteet

1. Kateva asennus
,4 2. Sopii yleisimmille jyrkille katoille

3. Lapivienneissa avarampi juurikupu on
helpompi eristaa

4. Huippuimureiden rungoissa integroidut
sahkot

5. Pienet painehaviot, hyvat virtausarvot

6. Tuotteilla kahden vuoden takuu

Katso lisda syita: meltex.fi/ilmanvaihto




Meltex palvelee
nyt myos lurussa

Meltexin huhtikuinen startti Turun seu-
dulla tuo Varsinais-Suomeen uuden myy-
malan, joka palvelee monipuolisesti niin
alueen jalleenmyyjia ja maarakentajia
kuin myos LVI-liikkeita ja -asentajia seka
rakennusliikkeitad ja omatoimirakentajia.
Myymalapaallikko Heikki Hiltusen odo-
tukset ensimmadisen sesongin myynnille
ovat korkeat.

savahva valtakunnallinen palvelukonsepti siséltdd ra-
kennustarvikkeiden tukkukaupan alalla itsestdan selviasti
myo0s Varsinais-Suomen. Meltexille Turun myymalén avaa-
minen huhtikuussa on luonteva laajennus.
Myymalapaallikko Heikki Hiltunen, 31, siirtyi vetdmaan
Turun myymélahanketta tyoskenneltyddn muutamia vuosia
Meltexin valtakunnallisessa tukkumyynnissa. Varsinais-Suo-
mi olikin hénelle tuttua aluetta juuri jalleenmyyjdasiakkaiden
kautta. “Lahelld olevat Meltex-myymalat ovat aina olleet
hyva juttu myos jalleenmyyjillemme, silld myymala toimii

Heikki Hiltunen pitdd uuden
myymdldn avaamista ja siihen
liittyvia perusteellisia valmiste-
Uja tyduransa tdhdnastisena
oukohtana.

myo0s nopeana noutovarastona ja vielapa tukkumyyntia laa-
jemmalla tuotevalikoimalla”, Hiltunen sanoo.

”Nyt isoa kysyntdd syntyi jo ennen avajaisia — niin LVI-
kuin rakennustuotteissakin. Varastonimikkeidemme m#ara
Turussa on laskettu heti alussa tuhansissa. Erddnlaisena eri-
koisuutena on huippuimureiden ja muidenkin LVI-tuotteiden
kokoonpanotoiminta, joka palvelee seka paikallisia asiakkai-
ta ettd Meltexin myymaloita muilla paikkakunnilla”, Hiltu-
nen kertoo.

Sopivat tilat uudelle Meltex-myymalalle 10ytyivét Turusta
Orikedon alueelta, kun neuvottelut samassa osoitteessa noin
30 vuotta toimineen Puutavaraliike Nakolinnan kanssa johti-
si pelkdn puutavaramyynnin riittdmattomaksi ja paatyi siksi
myym#an kiinteiston huomattavasti laajempaa rakennustarvi-
kevalikoimaa varastoivalle ja myyville Meltexille.

”Kéytdnnossa puutavarabisnes vaihtui Meltexin monia-

Kuvo:.’ussi Vierimaa




Olavi Simola on ahkeroinut talven ajan Meltexin

uuden toimipisteen sisdtilojen muuntotdissa.

laiseen  rakennustarvikekauppaan.

Itse siirryin Meltexin palvelukseen,

kuten myos pitkdaikainen luotto-
mieheni Olavi Simola”, Nakolinna
kertoo.

Puutavaraliikkeen vanhat tilat
osoittautuivat ldhes muutoksitta tas-
milleen sopiviksi Meltexin ja sen
asiakaskunnan tarpeisiin. Talven ja
alkukevdan ajan tilojen huonejakoa
muutettiin  hieman muun muassa
niin, ettd myyntihenkilosto sai lisaa
tiloja. Myos Meltexin omien MX-il-
manvaihtotuotteiden kokoonpa-
no-osastolle riitti kylliksi tilaa.

”Sisalla oli tehtdva vain joitakin
ovi- ja ikkunavaihtoja oli — sisus-
tus- ja sisdpintojen kunnostustoiden
lisaksi. Ulkona oli luonnollisesti
muutettava varit uuden yritysilmeen
mukaisiksi”, Hiltunen jatkaa.

Mainio sijainti

Asiakkaitaan optimaalisesti palvele-
van tukkuliikkeen on oltava valmis
varastoimaan suurta maaraa nimik-
keistod, koska hyvin johdettujen
rakennustyOmaiden tarpeet tulevat

Ei hatad. LVI-tuotevalikoimamme on laajentunut.

usein yllattien. Kattavan valtakun-
nallisen toimipisteverkoston ja ke-
hittyneen logistiitkan ansiosta har-
vemmin Kkysyttyjen tuotteidenkin
toimitusajat saadaan minimiin.

”Meill4 tulee olemaan myynnissa
erityisen runsaasti maarakennus- ja
LVI-asiakkaita palvelevia tuotteita”,
Mikko Nakolinna kertoo.

Han kertoo havainneensa jo vuo-
sia sitten nyt Meltexin kayttoon tu-
levan tontin mainion sijainnin, joka
luo perusedellytykset sujuvalle ja
tasmalliselle logistiikalle.

“Tanne padsee helposti myos
raskaalla kalustolla. Sijaitsemme ai-
van Turun ohikulkutien tuntumassa.
Meita ei voi olla ndkemitta”, Nako-
linna toteaa.

Mikko Nakolinnan kanssa jo nel-
jannesvuosisadan ajan tyoskennellyt
Olavi Simola kertoo olevansa todel-
la innoissaan uudesta pestistd.

”Oli hienoa paastda Mikon muka-
na uuteen yritysymparistoon. Minun
lisakseni huhtikuussa aloittaa kaksi
uutta rakennustarvikemyyjaa, tule-
vat tyokaverini”, Simola kertoo. H
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Kuopion
Meltex

paahtaa
jo taysilla

Viime kesand Kuopiossa avattu Meltexin
myymala on valmistautunut ensimmaiseen
tayteen sesonkiinsa huolella. Mittava valikoi-
ma sekd rakennus- etta LVI-tuotteita on koottu
asiakkaiden saataville Kuopion Kelloniemeen.

eltexin Kuopion myymald palvelee muun muassa Kempe-

leen myymalan tavoin erittdin laajaa maantieteellistd aluetta.
Palvelu ja kuljetukset ulottuvat paitsi Pohjois-Savoon myds Poh-
jois-Karjalaan ja Eteld-Savoon, ajoittain myos Kainuuseen. Nama
seudut ovat entuudestaan tuttuja sekd myymaldpaallikko Mikko
Salolle etta yritysmyyja Juha Turuselle, jotka kumpikin ovat asu-
neet Itd-Suomessa suurimman osan tahanastisista vuosistaan. Kum-
pikin on myos kokenut meltexldinen, ja nyt on aika siirtad yrityksen
kulttuuri ja toimintatavat Savon syddmeen.

”On aika paljon etua siita, ettd tuntee paikkakunnat ja niilla asu-
vat ja tyoskentelevit ihmiset. Aika hartiavoimin on silti saanut teh-
da toita, jotta kaikki asiakkaat noteeraavat uuden toimijan”, Mikko
Salo pohtii.

Mikko Salo opiskeli aikanaan tradenomiksi Jyvaskylassa ja jat-
koi opintojaan Kuopiossa. Juha Turunen on puolestaan ansainnut
aikaisemmin leipansa timpurina. Nama toisiaan tdydentavit taustat
ovat tuoneet lisdarvoa koko tiimin osaamiseen. Osaamiseen kuuluu
toisaalta myos arkista puurtamista varastossa; Meltexin Kuopion
myymilassa kaikki osaavat sopivasti kaikkea ja pystyvat ndin ollen
tuuraamaan toisiaan tarvittaessa eri tehtévissa.

Meltexin toimintatapoihin kuuluu esimerkiksi se, ettd yhtion
myyjat laskevat tarvikem@arat asiakkaiden ldhettamien kuvien pe-
rusteella. Tama vahentad asiakkaiden tyomadrda ja nopeuttaa tuot-
teiden kerdilya myymaldssd. Kun kuljetuskin jarjestetdan luotetta-
vin ja kokenein voimin, voidaan todella puhua hyvasta palvelusta.

”Varsinkaan LVI-tuotteissa ei kilpailuvaltiksi riitd ainoastaan
kilpailukykyinen hinta, vaan valistunut asiakas arvostaa myos toi-
mitusvarmuutta ja laatua”, Salo toteaa.

Asiakkaat 16ytdvat jo

Meltex on saavuttanut lyhyessd ajassa vankan maineen Kuopion
talousalueella ja vahan kauempanakin. Mikko Salo ja Juha Turu-
nen pitavat aarimmaisen tarkeana, etta kullakin maantieteelliselld
alueella on loydettava omat nyanssinsa asiakasty0ssa menestyak-
seen.

”Meidan alueellamme esimerkiksi vesiosuuskunnat ovat erittain
merkittavia putkituotteiden kdyttdjia. Vesiosuuskunnathan rakenta-
vat saannollisesti pitkidkin runkolinjoja”, Turunen kertoo ja poistuu
hetkeksi tekemadn kauppoja.



Mikko Salo (vasemmalla) ja Juha Turunen ovat pydrit-
taneet Kuopion Meltexin yritysmyyntid alusta alkaen.

Kimmo Miettinen
PN N tietdd tarkoin,

m{ltd’ hyllylta 16ytyy

mitakin.

Kuopion myymaldssa tyoskentelee kaikkiaan viiden henkilon tiimi. Raken-
nustarvikemyyja Kimmo Miettinen on Salon ja Turusen tavoin tydskennellyt
Meltexin Kuopion toimipisteessa alusta lahtien.

”Viime alkukesa meni aika tarkkaan hyllyjen pystytyksen ja tuotteiden varas-
toinnin merkeissa. Kun kauppa on alkanut toden teolla kdyda, min4 olen muiden
myyjiemme tapaan valilla tarttunut trukin ohjaimiin”, Miettinen kertoo ja rientda
nostamaan lavaa korkeuksista.

Juha Turunen palaa hetken kuluttua tyytyvaisen nakoisend. Syyné on tieten-
kin menestyksellinen puhelinmyyntineuvottelu: LVI-osa poikineen on taas vaih-
tanut omistajaa. W

eltexin tulo Kuopion alueen ra-

kennusmarkkinoille on tuonut
yhtiolle lyhyessa ajassa joukon tyyty-
vaisia asiakkaita ja Meltexille itselleen
vahvan tilauskannan seka rakennustar-
vikkeiden ettda LVI-tuotteiden toimitta-
jana.

”Meidat on perinteisesti tunnettu eri-
tyisesti maarakentajien palvelijana. Yh-
den vuoden aikana talousalueeltamme
kertynyt kokemus osoittaa, ettd myos
LVI-sektorille on merkittivaa imua”,
myymalapaallikko Mikko Salo kertoo.

Kuopion seudulla vahvana LVI-ura- : Lansi-Puijon alueelle rakenteilla
koitsijana tunnettu Airbos Oy on yksi \ oleva omakotialue on'tydllista-
Meltexin palveluja saannollisesti kéyt- / nyt viime ajat Airbos Oy:n Sami
tavistd yrityksistd. Yhtio toteuttaa talla \ Aa N s i ' 7 4 Korhosta. Kaikki LVI-tuotteensa

hetkella LVI-urakoita esimerkiksi uu- v e fa s ~ Y v hdn on hankkinut Meltexin Kuo-
della Lansi-Puijon asuinalueella. ' ' ) pion myymdl@sta.

“"Meilla on keskindisestd, viime
vuonna alkaneesta yhteistyosta jo hyvat
kokemukset. Koko tuotesortimentti on
saatu tyomaille ajallaan ja muutenkin
sovitusti”, kertoo Airbosin Sami Kor-
honen. B




Kuusi vuotta toiminut
Meltexin Oulun seudun
myymala Kempeleessa on
laajentanut viiden viime
vuoden ajan tontti- ja
kerrosalojaan joka vuosi.
Toiminnan tunnusluvut
ovat kehittyneet saman-
suuntaisesti alusta eli
vuodesta 2008 asti. Kovan
draivin salaisuus on tietysti
henkilosto: kaikki kahdek-
san nuorta ja koulutettua
osaajaa ovat tehneet tar-
vittaessa kaikkea ja varsin-
kin olennaisimman.

: Teemu Pohjonen, Joonas Halmetoja ja ajojdrjestelija
: Petri Niukkanen "myyvét” valokuvaajalle huippuimuria.
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Oulun Meltexilla
hoidetaan koko pohjoinen

Tavallista varhaisempi keviat on naky-
nyt myos Oulun seudulla normaalia
vilkkaampana rakennus- ja LVI-tuottei-
den kysyntdnd jo maaliskuusta alkaen.
Kempeleen Meltexilla tahti on ollut ja
on erittdin rivakka siksikin, etta vii-
me elokuussa valmistunut varastopi-
ha-alueen ja sisdvarastotilojen laajen-
nus on mahdollistanut varastotuotteiden
lukumaaran merkittavan kasvun.
“Erityisesti LVI-tuotteiden —raken-
nimike-
madrat ovat nyt huimasti aikaisempaa
suuremmat: noin 3000 kappaletta”,
kertoo myyntipaallikko Teemu Pohjo-
nen, myymalaa alusta asti pyorittanyt

nustuotteita unohtamatta —
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LVI-insinoori ja teknisen tukkukaupan
rautainen ammattilainen.

Pohjosen nuoressa ja energises-
sa tiimissd on muitakin LVI-teknisen
opistokoulutuksen kiayneitd: Joonas
Halmetoja ja Mika Haahtikari, jot-
ka vastaavat myynnista yrityksille.
Myyntitiimin voimahahmoihin kuuluu
myo0s Pasi Auvinen, joka on kulkenut
tyourallaan matkan sahkospesialistista
LVI-osaajaksi.

“Perustekniikan tajuamisen nakokul-
masta on lahes sama, kulkeeko johdossa
vetta tai sahkoa”, Auvinen lohkaisee.

Tekniikan hallitseminen ei tietenk@4n
ole asiakaspalvelutyossa itsetarkoitus.
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Yha vaativammissa toimintaymparis-
tossd se tuo kuitenkin asiakastyohon
merkittavaa lisaarvoa. Meltexin toimin-
tatavan mukaista on esimerkiksi se, etta
asiakas voi ldhettdd myyntiyhteyshen-
kilolleen piirustukset ja muut tarkeat
tekniset dokumentit. Kun myyja on
myos tekniikan ammattilainen, hanel-
la on piirustusten lukutaitoa, mika tuo
tehokkuutta ja luotettavuutta asiakkaan
hankintoihin.

”Paras esimerkki taitaa olla se, kun
eraassa hankkeessa asiakas lahetti lu-
pakuvat nippa nappa edellisen vuoro-
kauden puolella ja aamulla tuotteet jo
lahtivat tyomaalle”, Halmetoja kertoo.
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Erikoistekniikkaa ja Juhla-Mokkaa

Rakentaminen on jatkunut Oulun seudulla vilkkaana jo
vuosia. Nuorena yrityksend Meltex on saanut lyhyessd
ajassa lohkaistuksi reippaan siivun sek# kertarakentajien
etta etenkin suurten rakennusliikkeiden hankinnoista.

“"Mehdn olimme aluksi ldhinnd pohjarakennustuot-
teiden toimittaja. Sitd olemme toki edelleen, mutta nyt
LVI-sektori on noussut rinnalle yhta tarkeaksi. Tama on
mielestani jarkevaa, koska asiakkaiden hankkeisiin sisal-
tyy entistd enemman LVIS:44. Jopa talotehtaat sisallyttavat
taloteknisia komponentteja toimituksiinsa”, Teemu Pohjo-
nen sanoo.

Sen lisaksi, ettda Meltexin Kempeleen varastosta loyty-
vat kdytannossa kaikki tavalliset tekniset LVI- ja rakennus-
tarvikkeet, Teemu Pohjosen tiimi on venynyt asiakaspalve-
lun hengessé toimittamaan myos harvinaisempia tuotteita
ja tyomaiden arkisia tykotarpeita.

”Kahvia asiakkaiden tyomaillekin loytyy. Myos isoja

maitoeria on Kysytty, sithen vedimme rajan. Teknisistd
erikoisuuksista voisi mainita esimerkiksi kaasutiiviit lii-
tososat Ruskon kaatopaikalle, jonne rakennettiin hiljattain
biokaasuvoimala. Muovipinnoitettuja betoniviemareita-
kin olemme toimittaneet. Tallaisia erikoisuuksia tarvitaan
Oulun kaupungin alueella ja koko Pohjois-Pohjanmaalla,
koska maaperd on monin paikoin erittdin syovyttivad sen
luonnollisen rautaoksidipitoisuuden takia”, Teemu Pohjo-
nen kertoo.
Meltex tunnetaan Oulun ja Lapin lddnissa sekd rakennus-
ettd LVI-tuotteistaan Ivalosta Kainuuseen ja Oulusta kési-
varren Lappiin. Yritysmyynti talla maantieteellisesti laajalla
alueella on kasvanut siind madrin ripedsti, ettd Pohjonen
ryhtyy kesddn mennessa ensisijaisena tehtdvanian vastaa-
maan “pohjosen” yritysmyynnistd. Tama merkitsee sita,
etta Kempeleessa aloittaa samaan aikaan myymalapaallikko
— kolmas rekrytoitava lyhyessa ajassa, huhtikuun alussa
aloittaneiden kahden uuden varastomiehen liséksi. M
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Klempelel'aisyritys Siklatalot Oy ei ole mik#4 tahansa ta-
otehdas. Seitseman vuoden ikdinen yritys on kehitta-
nyt omaperdisen ja asiakaslahtoisen konseptin, jonka idea-
na on valttaa liukuhihnamaisia vakioratkaisuja. Pitddkseen
hinnat asiakasystavallisind, yhtio kehitti kymmenen perus-
mallia, joiden pohjalta asiakkaan tarvitsema taloratkaisu
on raataloitavissa.

“Elementteja emme valmista, vaan kaikki runko-osa
tehddan kappalepuutavarasta. Sisallytimme toimituksiim-
me myos talotekniikan — oman suunnittelun ja asennukset
lisaksi”, kertoo Siklatalojen asiakasjohtaja Olli Murtoperi.

Noin sadan talon vuosituotantoon nyky4an yltava Sik-
latalot 1ahti aikanaan liikkeelle pienyrityksend, mutta sen
toimintatapa on johtanut merkittdvaan kasvuun ja toinen
toistaan tyytyvaisempiin asiakkaisiin.

“Tavallinen ihminen ei valttdmatta nyky4an ehdi raken-
taa itse, kuten ennen oli tapana. Osaamisellekin voi tulla
akkid vastaan rajat, silla tdna paivana on dokumentoitava
kaikki erittdin tarkasti. Siihen tarvitaan ammattilaista ja
hyvia ammattilaisten valisia yhteistyosuhteita. Yhteistyo
meidan ja Meltexin valilla on mielestdni tasta hyva esi-
merkki”, Murtopera sanoo. H



Hyvin taipuu

T

Meltexin taipuisia, eristettyjd putkistojarjestelmia on valmistettu ja myyty
vuodesta 1995 alkaen yli 2 miljoonaa metrid Suomeen ja muihin pohjoismaihin.

Eristetyt putket
Kayttokohteita

Alueldmpdjéarjestelmat

Lammitys- ja kdyttovesijarjestelmat
Jaahdytysvesiverkostot
Maaldmmoén siirtoputket
Jaatymattomat vesijohdot

Eristetyt putket valmistetaan méaaramittaisina juuri sopivaksi rakennustarpeen

mukaan. Kysy tarjous tukkumyynnista tai Ilahimmasta Meltex-myymalasta!

Virtausputki
PE-paineputki tai PEX-putki.

Eriste

Joustava ja taipuisa ristiinsilloitettu, umpisoluinen
PEX-solumuovi. Lambda-arvo 0,037 W/mK.

Suojakuori
Korrugoitu polyeteeni (HDPE)
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Tavaraa
litkkuu ja
rokki soi
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" Meltex toimittaa rakennustarvikkeita myos
suoraan tyomaille. Kaivokselassa kuljetukset
ajetaan omalla kalustolla. Myynnin, ajojar-
jestelijan ja kuljettajien saumaton yhteistyo
takaa, etta ketju on katkeamaton loppuun
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Tavaraa litkkuu
ja rokki soi

Kukonlaulun aikaan Vantaan Kai-
vokselassa tyoskentelee vasta
harva. Meltexin ajojarjestelija Pasi Pa-
jamaki on yksi heistd. Aamukuuteen
mennessd hdn kdy lapi paivan keikat,
jotta kaikki kahdeksan Meltexin autoa
paasevat vitkastelematta liikkeelle asi-
akkaiden tyomaille.

”Kokkina aikanaan tuli treenatuksi
monen asian hanskaamista yhtaikaa ja
nopeasti. Ajojarjestelijind Meltexissa
on vierdhtinyt jo kymmenen vuotta”,
ajojarjestelija Pasi Pajamaki.

Meltexin kuljettajista kokeneimmil-
la on ”Padeakin” pitkdaikaisempi ura jo
tehtyna. Simo Simpanen aloitti kuor-
ma-auton ratissa parikymppisend, heti
armeijan jalkeen. Sen jalkeisista 17 am-
mattiautoilijavuodesta liki puolet hin
on ajanut Meltexilla.

”Koko Etela-Suomi on kdynyt tu-
tuksi. Joka viikonpdivélle on omat
vakiosuuntansa.  Keskiviikkona ja
perjantaina ajan yleensd Hankoon ja
Tammisaareen, muut paivat tayttyvat
keikoista padkaupunkiseudulla”, Sim-
panen kertoo.

Autonasentajan poikana han pitaa
automaailmaa itselleen luonnollisena
uravalintana. Tien paalla olo on Simpa-
selle mieleen, ja asiakkaiden kanssa on
tultava toimeen.

”Kuuluu asiaan aina soittaa kuorman
tulosta. Ja reittikin saattaa olla hyva
kdyda lapi, jos on vaikkapa mokille me-
nossa tavaraa. Pikkuteilld on paastava
kdantymdan. Aina ei péase, ja silloin
tullaan peruuttamalla takaisin”, Sim-
panen toteaa ja kdantad paille Radio
Rockin.

Lastauskin kysyy
ammattitaitoa

Ennen kuin tien péille on péasty, on
myos tind keskiviikkoaamuna pitanyt

8.30 Simo Simpanen ottaa Pasi
Pajamd@eltd vastaan pdivan rahtikirjat.

8.32 Pumppukdrry on kateva peli
pientavaran lastaamisessa.

8.35 Putkituotesesonki alkaa
yleensd huhtikuussa.



luonnollisesti kayttaa tehokas tovi tyo-
maatoimitusten lastaamiseen. Kaikki
— rahtikirjan vastaanotto, tavaroiden
keradminen, nosto lavalle ja kuorman
sidonta — sujui runsaassa puolessa tun-
nissa.

”Sidonta on tehtavé huolella. Yleen-
sa lava on tdysi. Jollei se ole aivan taysi,
on tarkkaan mietittavd, kummalle puo-
lelle liinat kiristaa, ettei lasti liiku. Ja
ajaessa on tietysti yhtd lailla oltava huo-
lellinen, siis véltettava @kkijarrutuksia
ja liikaa vauhtia mutkissa”, Simpanen
toteaa ja vaihtaa vililla Radio Cityyn,
toiseen mielikanavaansa.

Navigaattorin valo loistaa ikkunalla,
tosin talla kertaa “tyottomana”. Koke-
nut kuski 10ytaa parhaat reitit neuvotta.
Kahdeksalta lihdetdan Kaivokselasta
tien paalle, ja perilld pohjoisespoolai-
sella omakotityomaalla ollaan puoli
yhdeksilta. Sinne menee talla kertaa
Meltexin Kempeleen konttorin myyma
vessa.

Samalla reissulla haetaan putkikuor-
maan tdydennystdi Meltexin Espoon
varastolta. Sekin sujuu optimaalisen
tehokkaasti, osoite kun sijaitsee reitin
varrella. Kello yhdeksaltd Simo Sim-
panen soittaa omakotirakentaja-asiak-
kaalle ja kertoo kuorman saapumisesta.
Lyhyt puhelinneuvottelu asiakkaalle so-
pivimmasta purkupaikasta tuo nopean
ratkaisun. Kun tamé asia on selva, Simo
Simpanen kantaa tuotteet rakenteilla
olevaan taloon ja matka jatkuu.

“Kieltamatta fyysisestakin voimasta
on tassa hommassa iloa. Onhan meilla
tietysti hiabit ja muut apuvilineet aina
tarvittaessa. Meikaldisella menee voi-
malajeja nuorena harrastaneena siina
viisikymmenkiloiset nyytit kantaen-
kin.”

Intohimoisena kalastajana vapaa-ai-
kaansa viettava Simpanen mittaa asioita
kiloissa mielelldan muutenkin. Kaloista
mittavin itse pyydetty on Espoonlah-
desta uisteltu 9,5-kiloinen hauki. B

8.41 Kuorma on sidottava kunnolla.
9.09 Kokenut kuski tuntee reitit
- usein ilman navigaattoriapuakin.

9.38 Perilla Espoossa tuotteet
siirtyvat asiakkaalle vauhdilla.
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Ari Andkdinen on tottunut erikoisputkien tuotannon ammattilai-

nen. Ldmpimdn veden siirtoon tarkoitetuissa eristetyissd putkissa
on useita komponentteja, joiden on sovittava tasmadllisesti yhteen
ja kestettdva suuria lampétilanvaihteluita.

_ A

Meltexin Sipoon muoviputki-
ja -kaivotehtaalla riittaa vils-
ketta varhaisesta kevadasta
myohdiseen syksyyn. Tehdas
investoi hiljattain kolmanteen
putkien tuotantolinjaansa.
Kolmelta linjalta riittaa tavao-
raa nopealla toimitusajalla
seka kotimaanmarkkinoille
ettd vientiin, jonka kaukaisin
osoite on Gronlannissa.

Lammonsiirtoputket
matkaavat Sipoosta Gronlantiin

Muovituotteiden teollinen perinne Sipoon Svartboles-
sa juontaa jo 1970-luvulta. Meltexin toimitusjohtaja
Reijo Areva on ollut henkilokohtaisestikin mukana kehitta-
missa tuotantoa jo viime vuosituhannen puolella.

”Sipoon tehtaan rooli Meltexissa taydentdaa kolmen teh-
taan muodostamaa kokonaisuutta jarkevalla tavalla. Sipoon
muovikaivotuotanto esimerkiksi tdydentdd kaivotuotantoa
Palokassa”, hian toteaa.

Sipoon muoviputkituotannon kokonaisvolyymi on kym-
menid kilometreja kuukaudessa. Meltexin monipuolista
valikoimaa taydentavat yhtion Kuhmoisten tehtaalla val-
mistettavat putket, joiden valmistusraaka-aine vaihtelee
kayttotarkoituksen mukaan. Esimerkiksi painevesiputket

valmistetaan HD-polyeteenista ja kiinteistoviemarit polyp-
ropeenista.

”Valmistamme polypropeenista esimerkiksi maaviema-
reitd. Myyntivalikoimaamme kuuluu myo6s muista muovi-
materiaaleista valmistettuja putkia — valitsemme aina kayt-
totarkoituksen mukaan sopivimman putken sopivimmasta
materiaalista”, Areva sanoo.

Erikoisputkia vientiinkin

Paaasiassa ammattirakentajia palvelevana yrityksena Mel-
tex on panostanut myos harvoin tarvittavien tuotteiden saa-
tavuuteen. Kattavan valikoiman muodostamiseksi yhtio on
todennut parhaaksi ratkaisuksi yhdistdd maahantuonnin ja
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Reijo Areva huolehtii siitd, ettd

\ yhteys tuotantoon ja tuotteitaan
noutaviin asiakkaisiin sdilyy.
Oman tuotannon kierrdtysmuo-
vista valmistettu 25-kiloinen
viemdrikaivon pohja pysyy toimi-
tusjohtajan hyppysissd kevyesti.

] |

oman valmistuksen edut. Oman tuo-
tannon osuus Meltexin myynnistd on
noin puolet.

”Suodatinkankaat ja putkieristeet
ovat tuoteryhmid, joissa olemme to-
denneet jarkeviksi harjoittaa tuontia.
Lisaksi tuomme putkia, jotka tdyden-
tavat omaa putkituotantoamme. Ko-
timaassa valmistetut eristelevyt ovat
meille volyymiltaan suuri tuoteryh-
ma”, Reijo Areva toteaa.

Erikoistilauksesta Meltex valmis-
taa muovikaivoja ja eristettyja putkia,
joiden tuotannossa voi huomioida
hyvinkin yksityiskohtaisia tarpeita.
Eristetyistd, muun muassa ldampiman
veden ja maaldmmon siirtimiseen
tarkoitetuista putkista merkittdva osa
paatyy vientiin. Vienti suuntautuu
voittopuolisesti Pohjoismaihin — seka
Norjaan, Ruotsiin etta Tanskaan.

“Tanska tarkoittaa tdssd tapaukses-
sa myos Gronlantia. Putket menevit
erittain vaativiin olosuhteisiin.”

Kotimaassa eristettyja putkia kdy-
tetddn paljon aluelammityksessa — ja
muissakin sovelluksissa, joissa on
tarpeen siirtad vettd paikasta toiseen.
Tuotanto on vaativaa, silla samaan
lopputuotteeseen tarvitaan seka eris-
te ettd 1-4 sisaputkea ja suojakuori —
saattokaapeli. Retkipatjaa erehdytta-
vasti muistuttava eriste on ristiinsilloi-
tettua polyeteenid. Nain saadaan tuot-

teiden mekaanisista ominaisuuksia
viela parempia; ristiinsilloitus esimer-
kiksi parantaa tuotteen Jammonkestoa.

Kaivoja lagjalla skaalalla

Meltexin kaivotuotanto Sipoossa on
valikoimaltaan putkien tavoin laaja.
Yhteensa valmistettavien tuotteiden
nimikkeiston lukum#ard nousee sa-
toihin, vaikka padtuoteryhmié on vain
kaksi.

Kaivotuotannon lippulaivoihin
kuuluvat suurihalkaisijaiset vieméri-
kaivot. Niiden polyeteenirakenteiset
pohjat valmistetaan tehtaan omasta,
tuotannon yhteydessd vapautuvasta
kierratysmuovista.

“Etenkin massiiviset viemarikaivo-
jen pohjalevyt olisivat vaikea hankkia.
Nyt saamme omasta tuotannostamme
riittivasti raaka-ainetta ja huolehdim-
me kierratyksestd, mikd samalla pa-
rantaa tuottavuutta”, Areva toteaa.

Kaivojen kokoonpano on tarkkaa
puuhaa. Toleranssit ovat pienet, koska
valmiin kaivon on sovittava oikeaan
paikkaan tyomaalla. Myos kaivon
muoviosien hitsaaminen ekstruuderi-
menetelmalld vaatii suurta tarkkuutta.

“Erityisesti hitsauksessa on oltava
tarkka. Muutamassa kuukaudessa ta-
mén kylla voi oppia”, kertoo muovi-
kaivoja tehtaalla 14 vuoden ajan hit-
sannut Kim Broman. B

Kim Broman tekee kaivosta tiiviin ekstruusiohitsauksella.

Sauli Nieminen viimeistelee mittatilauskaivoa varmoin
ottein: kaivoja on kdsitelty jo 80-luvun lopulta saakka.
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Valtakunnallinen
tukkumyynti
Puh. 020 777 0010

myynti@meltex.fi

01450 VANTAA
Puh. 020 777 0070 _
tuusula@meltex.fi

Meltex Turku
Kuormakatu 8
20380 TURKU
Puh. 020 777 0140
turku@meltex.fi

Melté;'i'umpere Meltex Jyviaskyla
v Patamdenkatu 8 Puuppolantie 111
i 33900 TAMPERE 40270 PALOKKA

Puh. 020 777 0090
tampere@meltex.fi

Puh. 020 777 0050
jyvaskyla@meltex.fi

Meltex Kuopio
Kellolahdentie 21
70460 KUOPIO
Puh. 020 777 0130
kuopio@meltex.fi

Meltex Kempele L 3
Kuokkamaantie 146 . i .

90440 KEMPEL W N N e
-"“'"0 &L\\\ T

Jyvaskyldn tehdas
Puuppolantie 111
40270 PALOKKA
Puh. 020 777 0010

Kuhmoisten tehdas
Kokonniementie 10
17800 KUHMOINEN 04130 SIPOO

Puh. 020 777 0280 Puh. 020 777 0260

en@meltex.fi A ou""" i

Sipoon tehdas
Svartbolentie 10
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